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En plattform som mdojliggor 6kad tillvaxt




ondrop Marknad

E-handel Marknadsplats Aterforsaljare

e Behov av att generera trafik e Finns redan en befintlig kundkrets e Finns redan en befintlig kundkrets
e Varumarket ager kanalen e Varumarket ager produktdatan o Aterforsaljaren ager produktdatan
e Skapa en relevant kundupplevelse e Skapa en strategi for exponering e Hogre volymer till lagre marginal

“Marknadsplatser vaxte 6 x e-handelstakten (38%) ar 2023”
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Marknadslandskapet

Nar marknadsplatser vaxer och innehall (ex. social media) samt e-handel
kolliderar, ar fragan inte om man ska spela, utan var och hur.

Marknadsplatser har ofta nedprioriterats av Nordiska varumarken som ser
dem som konkurrenter till sina egna kanaler och aterforsaljarpartners digitala
plattformar.

Med tanke pa nivan av digital utveckling, investeringar, fysisk infrastruktur och
trafik av kunder som marknadsplatser generar globalt, kan endast ett fatal
varumarken forvanta sig att deras egna digitala kanaler kan halla jamna steg
med innovationen och kapaciteten hos ledande marknadsplatser.

Det borde vara en sjalvklarhet att varumarken vill vara dar kunderna ar.

9%

av all e-handelsforsaljning kommer
att ske via marknadsplatser 2027

8%

var tillvaxten pa marknadsplatser 2022,
det ar sex ganger e-handelstakten
totalt sett 2023.
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Tillvaxtpotentialen pa
den Svenska marknaden

Marknadsplatser

Ovrig digital handel

Ovrig digital handel

Tyskland

Marknadsplatser

Sverige

Marknadsplatser

Ovrig digital handel

USA

Marknad

Marknadsplatser

Kina

Graferna visar andel
forsaljning via digitala
marknadsplatser av den
totala digitala handeln
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Konsument Ma rknadsplats Varumarken

Plattforms- &
natverkshandel O ®

Ger okade affarsmojligheter @ @ @

For varumarket / saljaren: @ @ @
+ Okad exponering av sortiment @ @ @
+ Synkroniserat lager @ @ @

+ Enklare att etablera pa nya kanaler & marknader

+ Kontroll pa prissattning, lager och produktinformation ® @ @
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For marknadsplatsen:

+ Ingen investering av lager + Plattformsstrukturen gar i huvudsak ut pa att optimera
) natverken. Ett tvasidigt natverk (ovan) definieras av att man
+ Okat sortiment + kan hoja attraktiviteten genom att féréndra villkoren mellan

. varumarke och aterforsaljare.

+ Fokus pa kundupplevelsen, driva trafik & forsaljning T [j
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Se en video-quide over "Product and mappina” pa Ondrop applikationen (extern lank



https://www.ondrop.se/ondrop-user-interface-products-mapping/
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Enhetlig
upplevelse

Ondrop erbjuder en somlos
integration och samverkan
mellan egna och externa
forsaljningskanaler.

Med kontroll och agandeskap av
sortiment och priser, exponering
kan varumarken erbjuda samma
produktupplevelse som i den
egna kanalen.

Oscarjacobson.se
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Erbjudande

Product, price,
stock & orde-

,
Zalando.de/oscar-jacobson

En somlos integration kan orderhanteringen via marknadsplatser automatiseras
och behandlas pa samma satt som en bestallning fran egna e-handeln
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Handelsekosystem

Ondrop kan erbjuda varumarken ett helt
uppkopplat handelsekosystem for externa
forsaljningskanaler.

Rapporter visar att 75% av dagens traditionella
aterférséaljare kommer att anamma marknadsplats-
modellen ar 2025.

Store

Wholesale

% ™\

Sok- och
Streaming-
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Marknadsplatsmodellen

Ondrop skapar forutsattningar for aterforsaljare
att erbjuda leverantorer och varumarken
forsaljning av deras produkter via integration.

Leverans / Retur Leverans / Retur

jackan.com erbjuder en hybrid av bade Lager prio 1
traditionell wholesale och integration, precis b Order/Shipment Leverantor

som Ahlens, Stadium och Zalando. ,

Order

(Produkt, pris,)

~—— Connector- «- Connector- :
ager, returer
Lager prio 2 J | |
Order/Shipment Ep—
. i op AP connectar
Leverantoren File uploac 2x Shopify



http://jackan.com
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Erbjudande

Loser utmaningar med egenutvecklad integration

Med egen integration till marknadsplats

Hog kostnad att utveckla egen integration

Tidskravande forvaltning av APl:er,
tekniska krav samt forandringar fran
marknadsplatsen

Lag skalbarhet: ny integration per
marknadsplats

Betydligt langre "Time-to-market”

Svart att ha ratt kompetens for bade
utveckling och forvaltning, samt erfarenhet
av integrationer och marknadsplatsstrategier

Med Ondrop integrationsplattform

Na flera forsaljningskanaler via endast en
integration

Effektivt att testa nya kundgrupper,
identifiera efterfragan och expandera till
nya marknader | samverkan med egna
kanaler

Val av marknadsplats anpassad tili
varumarket via gedigna analyser

Tillgang till miljontals nya kunder, via en
plattform med upparbetad kundkrets

Lag investering, med en trygg partner med
erfarenhet och kompetens inom tillvaxt,
onboarding och marknadsplatsadministration
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Ondrop hjalper varumarken att
lyckas pa den moderna marknaden

Denna exponentiella tillvaxt visar ett okat varde av att
narvara pa digitala marknadsplatser samt behovet av en
valplanerad strategi for att maximera resultatet.

En genomtankt strategi och integrerad narvaro pa digitala
marknadsplatser mojliggor okad forsaljning och
kundanskaffning, samt starker varumarket

Ondrop stodjer foretag pa deras resa genom att erbjuda
mer an bara en plattform for integration. Vi tillhandahaller
aven expertis, strategi och arkitektur - vilket blir avgorande
for att na framgang pa den komplexa digitala marknaden

320%

okningen av Ondrops kunders totala
forsaljning pa marknadsplatserna 2023
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“Partnerskapet med Ondrop har spelat en central roll
i att forstarka var narvaro och framgang pa Zalando”

"Ondrop har hjalpt oss att integrera vara system med Zalando
och automatisera viktiga processer. Detta har resulterat i en
snabb och effektiv orderbehandling, vilket 6kar var kapacitet att
mota vara kunders 6kande behov.

En annan viktig aspekt av samarbetet har varit den utmarkta ®

kundsupport och servicen fran Ondrop. Deras team har alltid

varit tillgangliga for att hantera eventuella fragor eller problem D RD E N I M
som vi stott pa langs vagen.

Vi ar tacksamma for det arbete som har utforts hittills och ar
spédnda pa vad framtiden har att erbjuda nar vi fortséatter att véxa
och utvecklas tillsammans”

- Kristoffer Moberg, Sales Director, DR Denim
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Grundarna av Ondrop affarsplattform

it Arkitekt &
. 74 Produktigare

Amarit ar en arkitekt, systemutvecklare och senior
tech lead som sedan -98 varit med och tagit fram
ett flertal olika webblosningar at foretag som
Kinnarps, Cervera, Blaklader, Scandic och Mio.

Hans expertisomrade ar inom e-handelslosningar,
integrationer samt informationsmodellering och att
sakerstalla den tekniska infrastrukturen. Han drivs
av att skapa affars och kundnytta och har gedigen
erfarenhet av e-handel inom saval B2C som B2B.

Marknad &
Forsaljning

Henrik Klintenberg har over tjugo ars erfarenhet
inom webb och e-handel. Under dessa ar har han
byggt fyra foretag fran grunden. Han har aven
jobbat som strategisk konsult for e-handelsbyraer
samt arbetat som e-handelschef for ett av
Skandinaviens storsta detaljhandel.

Pa senare ar forelast pa IHM inom e-handel, digital

transformation och innovation. Har aven varit
keynote speaker pa webbinarium som anordnats
av bl.a. Amazon och Business Sweden.

Erbjudande



